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1. Resumo executivo

O Token Baff's € o meio digital de circulacdo de valor da rede Baff's — salgaderia e cafeteria em modelo de
franquia, com presenca em aeroportos, shoppings e estagdes, mais de 100 unidades em 10 estados e trajetoria
industrial consolidada desde a década de 1980.

O projeto ndo se apresenta como criptomoeda especulativa, aplicagao financeira, valor mobilidrio ou promessa de
rentabilidade. A tese € operacional: construir uma economia na qual o Token Baff's tenha razdes concretas para
circular entre lojas, clientes, colaboradores, franqueados, novos franqueados, fornecedores (em fase futura) e a
prépria marca — inclusive com impacto social via Baff's Care.

Regras econémicas principais (sintese):

* Supply maximo fixo: 25.000.000.000 Token Baff's (BEP-20, BNB Smart Chain; mint desativado).

* Venda publica: 30% (7,5 bilhdes) em 12 etapas, iniciada em agosto de 2026.

* Liquidez-alvo na DEX: 3.750.000 USDT + 3.750.000.000 tokens (15%), com LP lock de 12 meses.

¢ Vesting do time (25%): cliff de 12 meses apds o fim das etapas; liberagéo gradual conforme regras deste
documento.

» Utilidade primeiro: campanhas, indicagao, classificagédo, beneficios e, progressivamente, uso nas unidades.

Sem adocéo real na rede, o token permanece tese. Com adogao, passa a ser infraestrutura econémica da marca.

2. A empresa e a rede Baff's

2.1 Quem é a Baff's

A Baff's opera no segmento de salgaderia e cafeteria, com unidades préprias e franqueadas (modelo misto), em
canais de alto fluxo — aeroportos, shoppings e estacdes. A rede conta com mais de 100 unidades (food bikes,
quiosques e lanchonetes) em 10 estados:
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* Sao Paulo (SP) — maior concentragéo (capital, regido metropolitana — Osasco, Guarulhos, Barueri — e
interior/litoral — Campinas, Jundiai, Sorocaba, Santos, entre outras)

 Distrito Federal (DF) — Brasilia

* Minas Gerais (MG) — Juiz de Fora

* Piaui (Pl) — Teresina

*  Mato Grosso do Sul (MS) — Campo Grande

*  Goias (GO) — Goiania

+ Parana (PR) — Curitiba, Toledo

* Rio Grande do Sul (RS) — Porto Alegre, S&o Leopoldo

* Rio de Janeiro (RJ)

+ Espirito Santo (ES) — Vitoria

Volumes mensais de referéncia da operagéo (ordem de grandeza divulgada pela marca): cerca de 260.000 paes
de queijo, 75.000 coxinhas, 12.000 X-Baff's e 310.000 cafés. Site institucional: https://baffs.com.br/.

2.2 Cultura e continuidade

A Baff's se apresenta como negdcio de familia e de rede: socios, parceiros e colaboradores participam do mesmo
sucesso operacional. O crescimento para mais de 100 unidades é tratado como base — ndo como ponto final.

2.3 Relagao juridica com o Token Baff's

A operagao digital do Token Baff's, na fase atual, esta vinculada a Todaro & Cavalcanti Intermediagbes LTDA,
CNPJ 54.123.436/0001-05, em articulagdo com a marca e a rede Baff's. O token é utilitario no ecossistema; nao
representa participacao societaria na Baff's nem na sociedade operadora.

3. Problema de mercado

Dois mundos costumam andar separados:

* Tokens digitais langados com forte narrativa, porém sem uso cotidiano, sem lastro em operagao real e com
incentivos que privilegiavam especulagéo, hype de langamento e liberagdes massivas de oferta.

* Redes comerciais tradicionais que ja movem consumo, beneficios e relagdes com franqueados todos os dias —
em geral com programas de fidelidade fragmentados (“pontos” fechados no app), pouco valor percebido pelo
cliente e baixa integragao econémica entre marca, loja e consumidor.

Dor por ator (tese do projeto):

Cliente Quer beneficios, campanhas e uso concreto no consumo da rede — néo s6 “pontinho” abstrato.

Franqueado Quer uso comercial na unidade e participagéo em transagdes de maior porte (inclusive no
contexto de aquisi¢cao de franquia).

Marca Quer receber Token Baff's dos franqueados e integrar liquidagéo interna com regras comerciais
claras.

Até o momento, a rede ndo havia consolidado um app/cupom Unico que resolvesse esse alinhamento; o Token
Baff's € a camada proposta para esse papel.

4. Solugao e posicionamento

4.1 Tese central

As unidades fisicas ndo servem apenas para provar que existe um negécio real. Elas sdo o canal de entrada do
ecossistema digital.
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Fluxo pretendido:

* A pessoa entra na cafeteria, vé o QR da unidade e se cadastra.
* Recebe tokens de boas-vindas (quando houver campanha ativa).

* O franqueado, com link ou QR préprio, explica o projeto: indicagdes daquela loja também acumulam Token
Baff's.

* O cliente tem motivo para cadastrar; a loja tem motivo para divulgar.
* Com identificador por unidade, a rede acompanha cadastros, uso e indicagéo por loja — alinhando o operador
do PDV a expanséo da comunidade.

A maioria dos tokens digitais precisa comprar atengdo em anuncio. A Baff's ja possui fluxo fisico diario.

4.2 Por que token e ndao sé pontos classicos

O Token Baff's carrega valor agregado que pode ser convertido e empregado na rede Baff's — distinto de pontos
internos unilaterais.

Diferenciais vs. fidelidade classica:

* Valor de uso na rede, nao apenas saldo simbdlico interno.
» Circulagao entre clientes, franqueados e marca.
* Loja fisica como canal de cadastro, indicagao e suporte.

4.3 O que o Token Baff's é — e o que nao é

Ativo digital utilitario no ecossistema  Valor mobiliario
Baff's

Meio de campanhas, beneficios e Titulo de crédito
circulagao operacional

Infraestrutura econdémica da rede Participacao societaria

Promessa de rendimento, dividendos ou valorizagao

5. Estrutura do ecossistema e circulagao

O sentido do token é circular. O circuito previsto — formalizado gradualmente na operagao — inclui:

* Lojas — reconhecem o token em campanhas, beneficios e, progressivamente, no consumo (QR Code e
aplicativo).

¢ Clientes — acumulam e usam no dia a dia da rede.

* Colaboradores — incentivos (ex.: descontos), ainda em definicdo de metas.

*  Franqueados — operam na mesma economia; fundo de incentivos pode absorver beneficios.

*  Novos franqueados — pacote de entrada pode incluir tokens (ex.: 5% do valor aportado) e condi¢goes
diferenciadas.

* Fornecedores — integragao futura a liquidacao interna (ver §6.5).

» Baff's / Care — reutiliza fluxo em operag¢ao, campanhas e impacto social.

Ecossistema digital ja operacional inclui: plataforma de venda oficial (fokenbaffs.com.br), area do cliente,
programa de indicagéo, sistema de classificagéo/score e Baff's Care.

6. Aplicabilidade (utilidade na rede)

Esta segao responde a pergunta critica: como o Token Baff's aparece no dia a dia?

6.1 Cliente
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Dimensao Descrigao

Como ganha Compra na venda oficial; indicagdo; campanhas (cadastro, bénus por nivel quando ativos).
Como gasta Campanhas de desconto conforme classificagdo do holder; regras definidas por loja.

Onde vé o saldo Area do cliente em tokenbaffs.com.br.

Exemplo Cadastrou e ganhou 100 tokens (campanha); indicou e ganhou bénus de indicagao; recebe 5%

em tokens sobre compras confirmadas de indicados diretos.

Regras publicas de indicagcdo, classificagdo e score: hiips:/tokenbaffs.com.br/#indicacao
https://tokenbaffs.com.br/#token - https://tokenbaffs.com.br/calculo-score.php

6.2 Loja / franqueado

Aceite QR Code e aplicativo.

Quem absorve o beneficio Fundo de incentivos.

Compra de tokens pelo franqueado Nao obrigatoria; ha incentivo se comprar.

Beneficio operacional adicional Ainda n&do implementado.

6.3 Colaborador

Incentivos previstos na forma de descontos. Metas e frequéncia ainda ndo definidas. Piloto de colaboradores:
ainda nao iniciado.

6.4 Novo franqueado

Pacote de entrada pode incluir Token Baff's equivalente a 5% do valor aportado, além de valores/condigbes
diferenciadas ligadas ao token — conforme politica comercial vigente a época da adesao.

6.5 Fornecedor (futuro)

Pré-requisitos: ecossistema consolidado (token ja usado nas lojas, regras de prego, contrato comercial, adesao
dos franqueados). Horizonte aproximado: 2° semestre de 2027, apds consolidagao da liquidez na DEX — sujeito a
reviséo.

6.6 Baff's Care

Destinacao social/ambiental/animal vinculada as compras na venda publica:

* O valor destinado corresponde a 10% do valor total dos tokens vendidos durante as 12 etapas de langamento.
* Adivisdo entre causas nao € pré-fixada: depende da escolha feita em cada aquisicao.

*  Quem escolhe a causa: o cliente cadastrado no momento da compra.

*  Comprovagao: divulgacao em redes sociais, certificagdes e cobertura de midia, conforme execucéo.

A destinacao Care nao reduz a quantidade de tokens creditada ao participante pela compra.

6.7 Fases de rollout

“ o e entra Critério de sucesso “

A — Piloto Cadastro via QR da loja + campanha A definir (n° de lojas) A definir
inicial
B — Fidelidade + indicagéo Programa de indicacgéo e A definir Em andamento no site;
classificagao expansao nas lojas a definir
C — Consumo / pagamento Uso no consumo nas unidades A definir Ap0s piloto estabilizado
parcial
D — Fornecedores / afiliados  Liquidagéo / redes parceiras A definir Nao é prioridade imediata
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Lojas/estados do piloto (inicial): Sdo Paulo (capital), Jundiai, Itatiba e Campinas — demais unidades a definir.

7. Arquitetura técnica

Supply maximo 25.000.000.000 Token Baff's

Padrao BEP-20

Rede BNB Smart Chain (BSC)

Casas decimais 18

Mint Desativado

Taxa automatica Nao aplicavel

Contrato Em fase de confecgdo; publicagéo e verificagdo no BscScan previstas
Auditoria externa Ainda néo realizada

Ownership Renuncia prevista apos estabilizagéo (ver governanca e roadmap)
Custdédia prée-DEX Saldo na area do cliente até transferéncia pés-etapas / listagem
Gateway de pagamento Plisio

Controle de wallets de alocagao Operacao da plataforma/Baff's; multisig a avaliar antes da listagem DEX

A auséncia de mint garante oferta maxima conhecida. A arquitetura permite rastreabilidade on-chain e integragao
futura com DEXs da BNB Smart Chain apds a conclusao das etapas de venda.

8. Tokenomics

8.1 Oferta

*  Supply maximo fixo; mint desativado.

* Circulating em mercado aberto: ainda nao (pré-listagem DEX).
* Data-base do vesting do time (T0): apos o fim das 12 etapas.
* Vesting do time: previsto em contrato.

8.2 Distribuicao do supply

Venda publica (12 7.500.000.000 30% Venda oficial Plataforma n/a (comprador)

etapas)

Liquidez DEX 3.750.000.000 15% Pool de liquidez Plataforma (LP) LP lock 12 meses
apos listagem

Time 6.250.000.000 25% Equipe / Baff's Baff's Vesting §8.3

Marketing / parcerias 2.500.000.000 10% Divulgagéao e parcerias Baff's Liberacéo conforme

campanha (calendario
fino a detalhar)

Reserva / tesouraria 2.500.000.000 10% Seguranca digital, Plataforma Sem vesting formal;
manutencao, indicagdes, uso sob demanda
incentivos, campanhas

Incentivos / 2.500.000.000 10% Baff's Care e programas Plataforma Distribuigdo conforme
ecossistema de incentivo programas
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Total 25.000.000.000 100%

Nota sobre a alocagdo do time (25%): percentual acima da faixa frequentemente citada em diligéncias
institucionais (10-20%). Parte da narrativa operacional: até 5% do bucket do time pode ser usada como reserva
estratégica de burning, com liberagao orientativa de cerca de 10% ao més conforme necessidade — mecanismo
discricionario de gestao de oferta, ndo garantia de queima em calendario fixo.

8.3 Vesting do time
Cliff de 12 meses a partir de TO (fim das etapas).
5% liberado no més 12.
95% liberado linearmente ao longo dos 24 meses seguintes.
Horizonte total de liberagao do time: 36 meses (12 de cliff + 24 de liberag&o residual).
Buckets de Marketing/parcerias e Incentivos/ecossistema também terdo regras de liberagéo (detalhamento
contratual/operacional em atualizagbes deste documento).

A alocagao do time (25% do supply) é compartilhada de forma igualitaria entre 6 membros e submetida a esse
vesting de 36 meses. Assim, a liquidez potencial do time é diluida ao longo do tempo: apds o cliff, a parcela
mensal residual é fracionada, o que reduz o risco de oferta concentrada no curto prazo e alinha a equipe a
execugdo de longo prazo. Isso ndo constitui garantia contra volatilidade, venda em mercado ou resultado
financeiro.

8.4 Demanda e sinks

Quem precisa ter/comprar Token Rede Baff's, franqueados, fornecedores (futuro) e consumidores.

Baff's

No resgate na loja Token fica com a loja; parte € queimada (percentual ainda nZo fixado).
Buyback & burn Sem % fixo; dependente de agdo de governanca interna / sadde do projeto.
Staking / lock de rendimento N&o.

Care 10% Sai do bucket Incentivos / ecossistema (mecéanica Care descrita na §6.6).

9. Modelo de venda em 12 etapas

30% do supply = 7.500.000.000 tokens.

12 lotes de 625.000.000 tokens.

Duracgao prevista: cerca de 30 dias por etapa (pode variar).

Etapa 1: iniciada em agosto de 2026, prego 0,00065 USDT por token.

Etapa 12: preco 0,0010 USDT por token.

Progressao de precos: acréscimo percentual proporcional entre etapas, da ordem de ~4,5% ao més
(aproximacgoes; o preco publicado de cada etapa prevalece).

Hard cap por carteira/CPF: ndo ha limite.

Compra oficial: tokenbaffs.com.br — USDT na BSC (taxa de depdsito 0% via gateway) ou PIX (taxa de depdsito
4%).

Programa de indicagéo (5% sobre compras do indicado): tokens saem do bucket Reserva / tesouraria.
Bonus de campanha (cadastro, tokens/ind por nivel): conforme regras publicas no site; campanhas sao
periodicas.

Saldo permanece na area do cliente até a transferéncia para carteira propria, prevista apos a etapa final e a
listagem em DEX.

O preco de cada etapa € condicdo daquele lote — ndo é estimativa de retorno nem projecdo de cotagdo em
mercado aberto.
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10. Estratégia de liquidez

* Par previsto: Token Baff's / USDT em DEX (Uniswap e/ou PancakeSwap na BNB Smart Chain).

* Meta de liquidez: 3.750.000 USDT + 3.750.000.000 Token Baff's (bucket de 15%).

* Se a venda publica captar menos do que o necessario para lastrear essa meta, a liquidez inicial em USDT
diminui proporcionalmente a captagao. A intengéo € alcangar os 3,75 milhdes de USDT quando a venda correr
conforme o plano.

*  LP lock: 12 meses a partir da listagem DEX, em contrato de lock publico/verificavel.

* Listagem em CEX: depois (ndo é compromisso da fase imediata pds-DEX).

A partir da listagem, o pregco em mercado aberto sera determinado por oferta e demanda. Nao ha garantia de
liquidez, cotagado ou resultado.

Coeréncia de referéncia: 3,75 mi USDT + 3,75 bi tokens = 0,001 USDT/token, alinhado a ordem de grandeza do
preco da etapa 12 — apenas referéncia de desenho da pool, ndo garantia de preco futuro.

11. Sustentabilidade economica

A sustentabilidade depende da adocéo real na rede, ndo de expectativa de preco.

Ano 1 — motor de demanda (principal): venda oficial + indicagdo/campanhas; uso em loja conforme o piloto
avancar; beneficios conforme adesao das unidades.

Ano 1 — sinks (principal): acumulagéo na area do cliente + destinacdo Care; sink de consumo em loja ainda em
implantagao (burn parcial no resgate, percentual a fixar).

Pilares estruturais: supply fixo; vesting do time; liquidez com meta e LP lock; buyback & burn eventual e
discricionario.

Se a adogao for baixa, o token permanece tese operacional — sem promessa de prego.

12. Governanca

* Hoje: parametros decididos pela administragao do projeto (modelo centralizado nesta fase).

* O holder nunca vota: prego do token; dividendos; rentabilidade; decis6es societarias da Baff's.

* Abertura de governanga (avaliagao futura): apos listagem DEX + 12 meses de LP lock + adogao minima em
lojas piloto + renuncia de ownership do contrato.

Modelos futuros serao definidos conforme a maturidade do ecossistema. Ndo ha prazo fixo além dessas
condigdes de avaliagao.

13. Roadmap

Prazos estimados, sujeitos a ajuste conforme execucdo e adeséo da rede. Ancora: etapa 1 iniciada em agosto de
2026.

Marco / prazo estimado ““

Ago/2026 em diante; ~12 meses para as Plataforma de venda / etapas Em andamento
12 etapas
~1 trimestre apos inicio formal do piloto Piloto em lojas Planejado
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Marco / prazo estimado ““

~agosto/2027 Fim das 12 etapas Planejado
A partir de ago—set/2027 (ap6s fim das Listagem DEX + liquidez Planejado
etapas)

Junto / logo ap6s listagem DEX Transferéncia para carteira prépria Planejado
Apbs piloto estabilizado Campanhas nacionais Planejado
Paralelo as campanhas / pés-piloto Care operacional em escala Planejado
Antes ou junto da listagem DEX (se Auditoria externa Ainda nédo
houver)

Apos listagem + estabilizagéo (alinhado ao  Renuncia de ownership Planejado

LP lock 12 meses)

14. Seguranga

* Contrato publico e verificavel (quando publicado).

* Sem fungdo de mint; sem taxas automaticas alteraveis pés-deploy no modelo previsto.
* Pagamentos da venda oficial via Plisio, com confirmagao on-chain no fluxo cripto.

+ Area do cliente com 2FA (e-mail e TOTP / Google Authenticator).

*  WebAuthn (biometria / Face ID) na area do cliente.

* Logs de a¢des administrativas no painel.

Nenhuma medida elimina totalmente risco tecnologico ou de terceiros.

15. Time / estrutura

* Equipe do projeto: 6 pessoas, com participagao igualitaria na alocagao do time (25% do supply + 6).

* Essa alocagao nao € liquidavel de uma vez: esta sujeita ao vesting de 36 meses descrito na §8.3 (cliff de 12
meses; 5% no més 12; 95% linear nos 24 meses seguintes), de modo que a liberagao mensal residual seja
fracionada e a pressao de oferta do time no curto prazo seja menor.

* Nomes nao sao divulgados neste documento.

* Responsabilidades agregadas: operagao, produto, comercial e execugéo do Token Baff's.

* Assessores / parceiros publicos: nenhum listado por enquanto.

16. Riscos

Participar de um ativo digital envolve riscos, entre eles:

* Adocéo inferior a esperada nas lojas; adesao desigual entre unidades; participagéao diferenciada em
campanhas.

* Riscos operacionais e de execugao do roadmap.

* Riscos tecnolégicos (rede, contrato, custddia, infraestrutura).

* Mudancas regulatérias no Brasil € no exterior (incluindo CVM e regras de ativos virtuais).

* Volatilidade e baixa liquidez, se e quando houver mercado aberto.

* Dependéncia de terceiros (gateways, blockchain, prestadores).

* Contrato e auditoria ainda em fase anterior a publicagdo completa.

O Token Baff's ndo garante resultado financeiro, valorizagéo, rentabilidade ou liquidez.
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17. Aviso legal

O Token Baff's € um ativo digital utilitario destinado ao uso no ecossistema Baff's. Nao constitui valor mobiliario,
titulo de crédito, participagéo societaria nem promessa de rentabilidade.

Este documento ¢é informativo e institucional. Nao constitui oferta publica de valores mobiliarios, recomendacao de
investimento, consultoria ou garantia de retorno. A CVM e demais autoridades avaliam a fungao econémica efetiva
do ativo — o rétulo “utility token” ndo define, por si s, o enquadramento juridico.

Jurisdicao principal de referéncia: Brasil. Reviséo juridica do aviso: sera feita quando este whitepaper estiver
concluido e aprovado para publicagao final.

Leia também os Termos de Uso e a Politica de Privacidade em tokenbaffs.com.br. Em caso de duvida, consulte
assessoria juridica ou financeira independente.

18. Conclusao institucional

O Token Baff's existe para circular na economia da rede Baff's. Supply fixo, venda em etapas, vesting, liquidez
com meta e LP lock, Care e mecanismos eventuais de recompra/queima sao regras de infraestrutura — nao
argumento de valorizagao.

O caminho do projeto é a formalizagédo e a adogao dessa circulacio: lojas, clientes, colaboradores, franqueados,
fornecedores e a marca. Sem isso, o token permanece tese. Com isso, passa a ser infraestrutura da rede.

Documento oficial: tokenbaffs.com.br

19. Glossario (resumo)

Utility token Token com fung&o de uso no ecossistema, sem promessa de rendimento
Supply Quantidade maxima de tokens

Circulating Quantidade em circulagao efetiva

Vesting Liberacédo gradual de tokens ao longo do tempo

Cliff Periodo inicial sem liberagédo

TO Data-base a partir da qual o vesting conta

TGE Evento de geragéo/disponibilizagdo do token em mercado

DEX Exchange descentralizada

LP Tokens de provedor de liquidez da pool

LP lock Trava temporal dos LP tokens

Sink Mecanismo que remove ou consome tokens da circulagéo especulativa
Buyback & burn Recompra e queima de tokens

BEP-20 Padréao de token na BNB Smart Chain
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